
Samedi Dimanche Lundi Mardi Mercredi Jeudi

G1 S 08 Management de la relation client

G1 S28 Théorie financière G1 S12 Mangement .A.C.Ex

G1 S 20 Méthodologie de P.M.M

G1 S20 Anglais pour la recherche et la rédaction de mémoires

G1 SM Méthodes quantitatives en marketing G1 S 08 Droit des activités commerciales G1 S05 Management des forces de vente
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Droit des activités
 commerciales

Mme KADEMMlle BOUKELLAL

Méthodes quantitatives 
en marketing

Salle 20

BOUZIDA

Salle machine Salle 05

Management des forces de vente

Yasmine MEKTOUT

Méthodologie de préparation 
d'un mémoire de master
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 Commerce et finance

M. SADOUD

09h30
11H00 Mme BECHEKER

08h00
09H30

Théorie financière

Mme CHERROU

Management des activités 
du commerce extérieur

Salle 28

Salle 08

Management des relations 
client

M. BATACHE

Salle 12


